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Финансовый управляющий Нестерова Анатолия Александровича  

Меньшенин Дмитрий Владимирович 
 

614066, Пермский край, г.Пермь, а/я, 27, эл. почта: dvmenshenin@yandex.ru 

  

Дата: 07 апреля 2026 г. Место составления: г.Пермь 

Решение об оценке имущества гражданина  
(дебиторская задолженность) 

 

Наименование арбитражного суда, в производстве 

которого находится дело о банкротстве 
Арбитражный суд Пермского края 

Номер дела А50-26760/2024 

Дата принятия судебного акта о введении процедуры 

банкротства 
30.01.2025 г. 

Дата назначения арбитражного управляющего 30.01.2025 г. 

Сведения об арбитражном управляющем  

Наименование саморегулируемой организации 

арбитражных управляющих, членом которой является 

арбитражный управляющий 

Ассоциация арбитражных управляющих "Солидарность" 

Номер и дата регистрации в едином государственном 

реестре саморегулируемых организаций арбитражных 

управляющих 

0044 от 21.10.2014 

Наименование страховой организации, с которой 

заключен договор о страховании ответственности 

арбитражного управляющего 

Общество с ограниченной ответственностью Страховая 

компания "Аскор" 

Номер договора страхования, дата его заключения 

и срок действия 

№АУ 13479/2024/25/1, действителен с 17.01.2025 г. 

по 16.01.2026 г. 

Наименование страховой организации, с которой 

заключен договор о страховании ответственности 

арбитражного управляющего 

Общество с ограниченной ответственностью Страховая 

компания "Аскор" 

Номер договора страхования, дата его заключения 

и срок действия 

АУ 17241/2025/25/1, действителен с 17.01.2026 г. по 

16.01.2027 г. 

Адрес для направления корреспонденции арбитражному 

управляющему 
614066, Пермский край, г.Пермь, а/я, 27 

Сведения о должнике  

Ф.И.О.  Нестеров Анатолий Александрович 

Дата рождения  23.04.1981 

Место рождения  г.Пермь 

ИНН  590202268474 

СНИЛС  051-595-820 69 

Место жительства  
регистрация по месту жительства: 614025, Пермский 

край, г. Пермь, ул. 5-я Липогорская, д. 3 

В соответствии с п. 2 ст. 213.26 Федерального закона от 26.10.2002 № 127-ФЗ «О несостоятельности 

(банкротстве)» (далее – Закон о банкротстве) оценка имущества гражданина, которое включено в конкурсную 

массу в соответствии с настоящим Федеральным законом, проводится финансовым управляющим самостоятельно, 

о чем финансовым управляющим принимается решение в письменной форме. Проведенная оценка может быть 

оспорена гражданином, кредиторами, уполномоченным органом в деле о банкротстве гражданина.  

Оценка рыночной стоимости имущества должника проводится в целях определения начальной цены 

продажи имущества в процедуре реализации имущества, для предоставления в деле о банкротстве гражданина в 

суд, гражданину, кредиторам, уполномоченным органам.  

Согласно Федерального закона от 29.07.1998 №135-ФЗ (в действующей редакции) «Об оценочной 

деятельности в Российской Федерации» под рыночной стоимостью объекта оценки понимается наиболее вероятная 
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цена, по которой данный объект оценки может быть отчужден на открытом рынке в условиях конкуренции, когда 

стороны сделки действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине цены сделки не 

отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства, то есть когда: 

- одна из сторон сделки не обязана отчуждать объект оценки, а другая сторона не обязана принимать 

исполнение; 

- стороны сделки хорошо осведомлены о предмете сделки и действуют в своих интересах; 

- объект оценки представлен на открытом рынке посредством публичной оферты, типичной для 

аналогичных объектов оценки; 

- цена сделки представляет собой разумное вознаграждение за объект оценки и принуждения к 

совершению сделки в отношении сторон сделки с чьей-либо стороны не было; 

- платеж за объект оценки выражен в денежной форме. 

На основании вышеизложенного, финансовый управляющий принял решение о проведении оценки 

имущества, включенного в конкурсную массу должника, в соответствии с документами, регламентирующими 

практику профессиональной оценки. 

1. Федеральный закон от 29.07.1998 г. № 135-ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской 

Федерации»; 

2. Федеральный стандарт оценки «Общие понятия оценки, подходы и требования к 

проведению оценки (ФСО №1)», утвержденный Приказом Минэкономразвития России от 

20 мая 2015 г. № 297; 

3. Федеральный стандарт оценки «Цель оценки и виды стоимости (ФСО №2)», утвержденный 

Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. № 298; 

4. Федеральный стандарт оценки «Требования к Отчету об оценке (ФСО №3)», утвержденный 

Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. № 299, 

Ниже в таблице приведен перечень использованных стандартов и обоснование их использования для 

определения соответствующего вида стоимости при проведении оценки объекта: 

 

Краткое 

наименование 

стандарта 

Полное наименование стандарта Сведения о принятии 

стандарта 

ФСО-1 Федеральный стандарт оценки №1 «Общие понятия оценки, 

подходы к оценке и требования к проведению оценки» 

Приказ Минэкономразвития 

России от 20 мая 2015 г.  

№ 297 

ФСО-2 Федеральный стандарт оценки №2 «Цель оценки и виды 

стоимости» 

Приказ Минэкономразвития 

России от 20 мая 2015 г.  

№ 298 

ФСО-3 Федеральный стандарт оценки №3 «Требования к отчету об 

оценке» 

Приказ Минэкономразвития 

России от 20 мая 2015 г.  

№ 299 

Ввиду того, что объектом оценки не является имущество, при оценке которого потребовались бы 

дополнительные стандарты, данная оценка проведена с применением выше указанных стандартов оценки 

Рынок купли-продажи прав требований (дебиторской задолженности) в России не развит, сделки купли-

продажи прав требований предприятий единичны и характеризуются большими различиями в условиях продажи и 

«качестве» задолженности различных предприятий, по большей части установить даты регистрации сделок, их 

количество и рыночный характер не представляется возможным. 

Рынок прав требования по денежным обязательствам можно разделить на два самостоятельных сегмента: 

- рынок долгов населения 

- рынок корпоративных долгов. 

Первый сегмент является несколько более развитым, нежели второй. Долги физических лиц, как правило, 

являются однотипными и реализуются целыми пулами. Прежде всего – это долги по банковским кредитам. Но 

нередко на продажу выставляются долги по оплате услуг ЖКХ. Основными участниками данного сегмента рынка 

являются коллекторские агентства. 

Ухудшение общеэкономических условий в России в числе прочего привело к увеличению предложений о 

продаже дебиторской задолженности непубличных компаний. Основную роль в этом играет неуклонный рост 

числа и временных корпоративных финансовых затруднений, и прямых дефолтов компаний. В качестве 

иллюстрации негативной динамики дефолтов можно обратиться к данным, публикуемым на сайте Единого 

федерального реестра сведений о банкротстве (http://bankrot.fedresurs.ru). 

http://bankrot.fedresurs.ru/
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Дефолты должников вынуждают их кредиторов, прежде всего банки, задумываться о продаже долгов с 

неоднозначной перспективой взыскания. Это вызвано тем, что часто взыскание с должников даже обязательств, 

обеспеченных залогом, может затянуться на несколько лет из-за усложненной и дорогостоящей процедуры 

банкротства. Например, по данным экспертов Ассоциации банков Северо-Запада при определенных условиях 

сроки взыскания могут превысить четыре года. В данном случае, кроме надлежащего оформления самих залоговых 

прав немаловажную роль здесь играют и такие факторы, как лояльность арбитражного управляющего, доля в 

реестре требований кредиторов, наличие активных недружественных кредиторов и так далее. 

Что касается корпоративных долгов, которые не обеспечены залогом или поручительством, факторов 

неопределенности для их погашения значительно больше – от объективных правовых и экономических причин до 

абсолютно субъективных решений менеджмента компаний-должников. 

 

Источник: Интернет-ресурс «Единый федеральный реестр сведений о банкротстве» 

С большой вероятностью можно утверждать, что доля несостоявшихся торгов по всей генеральной 

совокупности находится в интервале от 83% до 94%. Полученные данные свидетельствуют о крайне низкой 

ликвидности такого рода долгов, интересантов на них мало, и сделки с ними крайне редки. Более того, свыше 75% 

от состоявшихся сделок показали значительные дисконты, в среднем около 95%. Недалеко от последнего 

показателя и средние значения по всем состоявшимся торгам. Как видно из таблицы выше, это дисконты порядка 

85%. То есть даже при появлении покупателя на продаваемые долги, вырученные от продажи средства, являлись 

совсем скромными по отношению к уступаемому номиналу долга. 

 

Источник: Исследование рынка долгов непубличных компаний Котов Д.И. к.э.н, Андреева Э.В., Елесина К.Д. 

 

Таким образом, можно отметить, что качество дебиторской задолженности, выставленной на продажу, а 

соответственно и ее ликвидность определяются непосредственно качеством самого дебитора (финансовая 

устойчивость, прибыльность, платежеспособность). 

 

В соответствии с ФСО №1 (Раздел III «Подходы к оценке») основными подходами, используемыми при 

проведении оценки, являются сравнительный, доходный и затратный подходы. При выборе используемых при 

проведении оценки подходов следует учитывать не только возможность применения каждого из подходов, но и 

цели и задачи оценки, предполагаемое использование результатов оценки, допущения, полноту и достоверность 

исходной информации. На основе анализа указанных факторов обосновывается выбор подходов, используемых 

оценщиком. 

Сравнительный подход – совокупность методов оценки, основанных на получении стоимости объекта 

оценки путем сравнения оцениваемого объекта с объектами-аналогами. Сравнительный подход рекомендуется 

применять, когда доступна достоверная и достаточная для анализа информация о ценах и характеристиках 
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объектов-аналогов. При этом могут применяться как цены совершенных сделок, так и цены предложений. В 

рамках сравнительного подхода применяются различные методы, основанные как на прямом сопоставлении 

оцениваемого объекта и объектов-аналогов, так и методы, основанные на анализе статистических данных и 

информации о рынке объекта оценки. 

Доходный подход – совокупность методов оценки, основанных на определении ожидаемых доходов от 

использования объекта оценки. Доходный подход рекомендуется применять, когда существует достоверная 

информация, позволяющая прогнозировать будущие доходы, которые объект оценки способен приносить, а также 

связанные с объектом оценки расходы. В рамках доходного подхода применяются различные методы, основанные 

на дисконтировании денежных потоков и капитализации дохода. 

Затратный подход – совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, основанных на определении 

затрат, необходимых для приобретения, воспроизводства либо замещения объекта оценки с учетом износа и 

устареваний. Затратный подход преимущественно применяется в тех случаях, когда существует достоверная 

информация, позволяющая определить затраты на приобретение, воспроизводство либо замещение объекта 

оценки. В рамках затратного подхода применяются различные методы, основанные на определении затрат на 

создание точной копии объекта оценки или объекта, имеющего аналогичные полезные свойства. Критерии 

признания объекта точной копией объекта оценки или объектом, имеющим сопоставимые полезные свойства, 

определяются федеральными стандартами оценки, устанавливающими требования к проведению оценки 

отдельных видов объектов оценки и (или) для специальных целей. 

Для оценки прав требования (дебиторской задолженности) существуют два основных подхода - 

сравнительный и доходный. 

При реализации сравнительного используются данные о сложившихся рыночных ценах на рынке, 

аналогичные или подобные оцениваемому (информация о рыночных котировках доступна в изданиях нескольких 

информационных агентств). 

Доходный подход к оценке прав требования базируется на анализе факторов, определяющих стоимость 

имущества. При этом тщательно рассматриваются возможные риски неполучения денежных средств в указанные 

сроки, устанавливаются ставки альтернативной доходности для финансовых операций с аналогичным уровнем 

риска. 

Затратный подход к оценке прав требования не применяется. 

В настоящее время не существует общепринятой однозначно одобренной методики оценки стоимости 

дебиторской задолженности. Использование при оценке стоимости дебиторской задолженности зарубежного 

опыта практически невозможно, в силу различия общепринятых правил ведения бухгалтерского учета, 

составления отчетности, а также потому, что залоговые обязательства иностранных компаний существуют, как 

правило, в форме векселей, облигаций и других ценных бумаг, свободно обращающихся на биржевом или 

внебиржевом рынке. 

 

Обоснование использования подходов к оценке 

При оценке дебиторской задолженности следует учитывать, что покупатель с приобретением дебиторской 

задолженности, получает право требования пени, штрафа и неустойки, предусмотренные договором (ст. 330, 395 

ГК РФ). В связи с этим, основным подходом к оценке является доходный, а затратный и сравнительный являются 

вспомогательными. 

В то же время, дебиторская задолженность является таким активом, при оценке которого стандартные 

подходы оценки в традиционном понимании не применимы. 

Дебиторская задолженность не обладает функцией товара, а соответственно продаваться может только 

уступка права требования, которая имеет цену лишь в случае появления потребительской стоимости, которая 

появляется у покупателя в следующих случаях: 

- своевременное погашение дебиторской задолженности покупателя, возникшей по другой сделке, а также 

предотвращение убытков; 

- получение от дебитора выгодных покупателю товаров (услуг); 

- установление контроля над дебитором. 

Главная задача оценки дебиторской задолженности – это определение денежного эквивалента, который 

ожидается получить в результате продажи дебиторской задолженности, отраженной по статьям бухгалтерского 

учета. Этот денежный эквивалент, как правило, отличается от договорной величины, учтенной по балансу. 

При осуществлении оценки дебиторской задолженности учитываются факторы, оказывающие влияние на 

рыночную стоимость дебиторской задолженности: финансовое состояние дебитора, наличие обеспечения по 

соответствующему обязательству и другие сведения, сообщенные должником (кредитором) и дебитором. 

Оценка дебиторской задолженности проводится из следующих предположений: 

1. Общий срок исковой давности по взысканию дебиторской задолженности согласно ст.196 ГК РФ 

составляет три года или 36 месяцев. Именно за этот период дебиторская задолженность должна быть либо 

взыскана в установленном порядке, либо продана, за исключением особых случаев (мораторная задолженность). 

После истечения 36 месяцев дебиторскую задолженность списывают на убытки за баланс и еще 5 лет наблюдают 

за ее погашением, но такая задолженность тоже относится к особым случаям. 

2. За этот период дебиторская задолженность обесценивается от номинальной стоимости до нуля по 

причине практической невозможности ее взыскания. 

3. И продавец, и покупатель дебиторской задолженности в общем случае будут стремиться к 
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приемлемому уровню цены, верхним пределом которой можно считать номинальное значение, поскольку 

получение штрафных санкций с должника если и будет иметь место, то по истечении 6-месячного срока с даты 

оценки из-за сроков проведения судебной процедуры. 

Сравнительный подход для данного актива не приемлем по причине закрытости информации по 

свершившимся сделкам купли-продажи прав требований аналогичных предприятий, а также большими 

различиями в условиях продажи и «качестве» задолженности различных предприятий, и как следствие, отсутствие 

информации по сопоставимым сделкам купли-продажи аналогичного вида имущества в России. 

В настоящем отчете стоимость оцениваемого имущества была определена в рамках доходного подхода. 

В соответствии с вышеизложенным, для определения рыночной стоимости объекта оценки - Дебиторская 

задолженность, установленная Определением Арбитражного суда Саратовской области от 25.03.2026 года по делу 

№А57-16434/2024: 

«Установить требования финансового управляющего Нестерова Анатолия Александровича Меньшенина 

Д.В. в размере 5624238,34 руб., в том числе 3500000 руб. основного долга, 2124238,34 руб. – процентов и включить 

в 3 очередь реестра требований кредиторов должника - Общества с ограниченной ответственностью 

«ЭСКСТРОЙ2012» (ОГРН 1206400010607, ИНН 6449097750, юридический адрес: 413102, Саратовская область, 

Энгельсский район, г. Энгельс, рп. Приволжский, ул. Веселая, д. 17, адрес представителя: 410002, Саратовская 

область, г. Саратов, ул. Рабочая, д. 22, оф. 204).  

Требование финансового управляющего Нестерова Анатолия Александровича Меньшенина Д.В. в части 

взыскания с должника государственной пошлины в размере 96864 руб. подлежащими удовлетворению 

применительно к пункту 3 статьи 137 Закона о банкротстве» - финансовый управляющий принял решение 

использовать следующий подход и метод: 

- Доходный подход Метод Лазарева П.Ю 

 
Pm – текущая стоимость дебиторской задолженности; 

N – сумма требований к погашению на дату проведения оценки; P – вероятность возврата долга; 

С – уровень затрат, связанных с возвратом долга; R – ставка дисконтирования, % годовых; 

tе – время экспозиции объекта, то есть «разумно долгий» срок при продаже по рыночной стоимости, 

месяцев. 

t – заданное (установленное, нормативное) время продажи объекта, то есть срок, при котором 

осуществляется вынужденная продажа (по ликвидационной стоимости), месяцев. 

 

 

Определение ставки дисконтирования 

В качестве ставки дисконтирования используется безрисковая ставка доходности. Выбор ставки дисконта 

на безрисковом уровне обусловлен тем, что риски, характерные для оцениваемой дебиторской задолженности, 

учитываются при определении вероятности возврата долга. В качестве безрисковой ставки доходности можно 

использовать: 

 Доходность к погашению валютных облигаций (еврооблигаций) РФ, в том случае если задолженность 

сформирована в иностранной валюте. 

 Доходность к погашению рублевых облигаций (ОФЗ, ОВВЗ, ГКО и др.), в том случае если задолженность 

сформирована в рублях. 

 Ставки по депозитам в банках высшей категории надежности. В данном случае следует учитывать, во-

первых, валюту депозита, а также максимальную и минимальную сумму денежных средств, которые можно на нем 

разместить под данную процентную ставку. Срок погашения указанных инструментов должен максимально 

совпадать со временем нормальной экспозицией реализуемого объекта. 

В рамках настоящей работы ставка дисконтирования была определена на уровне ставки по депозитам 

нефинансовых организаций сроком свыше года в размере 15,62%. 
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Источник: Статистический бюллетень Банка России №1 2026 

 

Таблица 1. Расчет ставки 

дисконтирования 
 

№ 
п/п 

Наименование Значение Источник 

№ 
п/п 

Наименование Значение Источник 

1 Доходность по депозитам 15,62 %. 
Статистический бюллетень Банка 
России №1 2026 

2 Ставка дисконтирования 15,62 %. Расчет Финансового управляющего 

 

Определение затрат, связанных с возвратом задолженности 

Затраты, связанные с возвратом задолженности включают в себя такие основные элементы, как: 

- Судебные издержки по истребованию дебиторской задолженности; 

- Оплата услуг юристов, консультантов и иных специалистов; 

- Иные расходы, связанные с возвратом задолженности. 

При этом при расчете данного параметра должны учитываться, только расходы, которые будет нести 

потенциальный покупатель задолженности по ее получению от дебитора. Средний уровень таких затрат составляет 

от 1% до 10% от балансовой стоимости задолженности. 

В рамках настоящей работы затраты, связанные с возвратом задолженности, определены на уровне 5% от 

балансовой стоимости задолженности. 

Определение периода дисконтирования 

Нормальный период экспозиции дебиторской задолженности определяется оценщиком на основе анализа 

статистической информации по отрасли и/или региону, к которой принадлежит оцениваемая задолженность. 

В качестве срока возврата дебиторской задолженности принят общий срок исковой давности в размере 36 

месяцев (3 года).) 

Срок вынужденной продажи дебиторской задолженности определяется из плана ликвидации активов 

кредитной организации. В случае отсутствия детального плана реализации активов прогнозный срок реализации 

дебиторской задолженности определяется экспертно на основе личного опыта аналитика, сформированного в 

результате оценки аналогичных объектов и дальнейшего отслеживания средних сроков их продажи. 
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В качестве ориентировочного срока можно порекомендовать использовать в расчетах срок, равный 2 

месяцам, как средний срок реализации дебиторской задолженности коммерческих банков в рамках конкурсного 

производства. 

Таблица 2. Расчет фактора текущей стоимости 

 

№ п/п Наименование Значение 

1 Ставка дисконтирования 
15,62% 

2 Время экспозиции объекта, мес. 
36 

3 Нормативное время продажи объекта, мес. 
2 

4 Фактор стоимости 
0,6281 

 

Вероятность погашения долга дебитором 

Под вероятностью возврата долга понимается величина, учитывающая степень платежеспособности и 

заемщика и другие факторы, характеризующие особенности конкретной задолженности. Вероятность возврата 

долга представляет собой скидку, которая возникает в момент уступки права требования долга, с номинальной 

(балансовой) суммы задолженности и выражается в долях от этой суммы. 

Ниже представлена таблица факторов, значений факторов и соответствующих им величин риска. 
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Нижеприведенные рекомендуемые диапазоны весов факторов были определены на основе анализа 

ценовой информации по реализации дебиторской задолженности коммерческих банков в рамках конкурсного 

производства, и могут изменяться по мере накопления у аналитиков информации о сделках по продаже 

дебиторской задолженности. 

 

В результате анализа, финансовым управляющим определена следующая стоимость имущества должника: 

Наименование, характеристика объекта Рыночная 

стоимость, руб. 

1. Дебиторская задолженность, установленная 

Определением Арбитражного суда Саратовской области от 

25.03.2026 года по делу №А57-16434/2024 в размере 5624238,34 

рублей 

 

2 250 000,00 

ИТОГО 2 250 000,00 

  

Финансовый управляющий 

Нестерова Анатолия Александровича 

 

 
Д.В. Меньшенин 

 


